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Notre mission

Accompagner nos clients pour leur permettre
d’optimiser leurs activites, en leur offrant une gamme
de produits et de services durables et innovants dans

le domaine des automatismes, de I’expertise technique
et de la gestion de I’énergie.




L'AMBITION DE REXEL
EST DE FACILITER LA TRANSITION VERS

LA MAITRISE
DE L'ENERGIE

grace aux solutions d'efficacité énergétique
et a la convergence croissante entre
le numérique et I'énergie.




REXEL DANS LE MONDE, C'EST
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UN ROLE DE CONSOLIDATEUR EN 2013, REXEL S'EST
IMPLANTE

ADDITIONNEL ACQUIS
ENTRE 2012 et 2014
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LES INITIATIVES A FORTE
CROISSANCE REPRESENTENT

1 277TM€ 21%

VENTES AUX SEGMENTS

A HAUT POTENTIEL DES VENTES
DU GROUPE

DE VENTES
2014 vs. 2013
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Rexel en 2015




1967 creATION DE LA CDME 1983 1ére coTaTION 1990 PeR (KERING) DEVIENT

A LA BOURSE DE PARIS L’ACTIONNAIRE PRINCIPAL DE CDME,
RENOMME REXEL A PARTIR DE 1993
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REXEL A RAY INVESTMENT : BOURSE : RAY INVESTMENT INVESTMENT SORT DU CAPITAL DE

SORTIE DE LA BOURSE DE PARIS DETIENT PLUS DE 70% DE REXEL REXEL PROGRESSIVEMENT



EVOLUTION DU
PROFIL BOURSIER

7 PLACEMENTS
DE RAY INVESTMENT 9 8%

ENTRE MARS 2012 ET SEPTEMBRE 2014

I o FLOTTANT
3X

‘ LIQUIDITE ACCRUE
ENTRE 2011 et 2014




RESULTATS FINANCIERS
Résultats T1 2015

Activite T1 2015
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PERSPECTIVES
2015

Dans un environnement qui demeure incertain et difficile, ’
Rexel confirme les objectifs annoncés Lo T W
en Février (a structure constante) : g s

Une croissance organique des ventes comprise entre -2% et
+2% (en données comparables et a nombre de jours constant),

Une marge opérationnelle (marge d’EBITA ajusté’) comprise
entre 4,8% et 5,2% (vs. 5,0% en 2014),

Un flux de trésorerie solide :
+ d'au moins 75% de 'EBITDA, avant intéréts et impots, A A
d’environ 40% de 'EBITDA, aprés intéréts et impdts. . g g

" En outre, Rexel confirme sa politique de dividende : W
g ‘ consistant a distribuer au moins 40% A | - :
de son résultat net récurrent. ‘

1 avant amortissement des actiE i
le cadre de I'affectatjon du prix % acquisitions et avant autres produits et chargesgmis=
retraité de I'estimaffon de I'effet non récurrent des variations du prix des cablés & base de cuivre.
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ORIENTATIONS
STRATEGIQUES

ACCELERER LA MISE EN CEUVRE DES INITIATIVES
A FORTE CROISSANCE PAR UNE GESTION
STRATEGIQUE DU PORTEFEUILLE

ACCENTUER LE RECENTRAGE CLIENT POUR

ACCELERER LA CROISSANCE ORGANIQUE DU
CCEUR DE METIER

DYNAMISER LA CROISSANCE PAR DES
ACQUISITIONS CIBLEES

RENFORCER L’EXCELLENCE OPERATIONNELLE
COMME LEVIER DE CROISSANCE RENTABLE
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En savoir plus

Lettre aux actionnaires

Réunions d’actionnaires

Assen%;@générale
0 800 666 111

rexel.com > finance
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